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Creamos un Workflow completo de captación y 
seguimiento comercial basado en demos

.

Genera conciencia 
de marca

Cualifica y 
convierte en venta

Nutre tus 
contactos

Reuniones

Seguimientos 
personalizados 
en función del 

tipo de respuesta

Nutrir y Cualificar  tu 
base de contactos con 
la que sí estés teniendo 

una comunicación 
bidireccional y no 

dormida 

Yopler convierte las 
conversaciones comerciales 

en información 
estructurada, contexto y 
acciones dentro del CRM 

del cliente.

 Generar 
Contactos con 

segmentaciones 
concretas 

Conseguir sus emails 
y teléfono, una vez 

responden 
positivamente, con 

el fin de hacer un 
seguimiento 

multicanal 

Segmentaciones muy 
concretas  con linkedin 

premium que te ahorras 
en cada cuenta 

Iniciar conversaciones 
personalizadas de 

forma natural



Sistema de seguimiento 
comercial con IA

.
Genera contactos

Cualifica 

Nutre tus 
contactos

Reuniones

1. GENERACIÓN
LinkedIn

2. IDENTIFICACIÓN
Detectamos leads que 

encajan con el ICP

3. CONVERSACIÓN
Yopler inicia y 

mantiene 
conversaciones

5. REUNIÓN
Lead cualificado → comercial - tu CRM 

mantiene todo el contexto del 
seguimiento con IA 

4. CONTEXTUALIZACIÓN
IA analiza cada respuesta y 

determina cómo actuar



Ejemplos de conversación

.



Ejemplos de conversación

.
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Ejemplos de conversación

.



Respuestas con un cliente el 
primer mes (con tarifa básica)
Sector Consultoría TI   (70 
Nuevos Contactos en su perfil y 
divulgación de contenido )

.



Respuestas con un cliente el 
primer mes (con tarifa básica)
Sector Consultoría TI   (70 
Nuevos Contactos en su perfil y 
divulgación de contenido )

.



Ejemplo de “Seguimiento de 
leads” cuando no han 
respondido aún tras respuesta 
positiva

.

Perfiles relacionados a los que poder contactar si no 
responde el lead  por correo

Personas vinculadas a Enalta en LinkedIn

Jon Amutxastegi
– Profesional en Enalta (posible experiencia en 
comunicación interna o corporativa).
linkedin.com/in/jon-amutxastegi-0ab1a8220/

Silvia Carreras Ramos
– Especialista en comunicación y eventos en Enalta, con 
experiencia en gestión funeraria y comunicación.
linkedin.com/in/silvia-carreras-ramos-3a477b55/

Itziar Sánchez Somolinos
– Aparece listada entre empleados de Enalta según 
LinkedIn (puede estar en áreas de marketing, 
comunicación o soporte corporativo).
linkedin.com/in/itziarsachezsomolinos/



Ejemplo de “Seguimiento de 
leads” cuando no han 
respondido aún tras respuesta 
positiva

.



Ejemplo de respuestas con un cliente tras un 
mes de inicio de campañas

.



Valoraciones de 
leads 

.



Te damos valoración de cada lead y cómo 
encajarlo en el seguimiento

.



Ejemplo de “Seguimiento de leads” 
cuando no han respondido aún tras 
respuesta positiva

.



    

Contenido, alcance

.


